
Ihre Aufgaben:
Sie übernehmen die Betreuung unserer Bestandskunden und kümmern sich parallel um Neukunden-Akquisition. 
Desweiteren unterstützen Sie unsere Kunden fachgerecht bei Aufmaßen und präsentieren Neuheiten und unsere Kollektionen. 
Sie haben stets ein offenes Ohr für aktuelle Trends und Entwicklungen am Sonnenschutz-Markt und berichten uns regelmäßig 
über Kundenwünsche und den Stand der zwischen uns vereinbarten Vertriebsziele. 
Darüber hinaus fällt auch die bundesweite Betreuung unserer Key-Account-Kunden in Ihr Aufgabengebiet.

Ihre Qualifikation:
Sie kennen unsere Branche und die dazugehörigen Produkte und besitzen ein gutes technisches Verständnis. 
Ein positives Auftreten, Motivationsbereitschaft und ausgeprägte Kontaktfreude sind selbstverständliche Grundvoraussetzungen, 
ebenso wie eigenverantwortliches und unternehmerisches Denken.

Wir bieten Ihnen:
Zum Start erhalten Sie eine umfangreiche Einarbeitung in Ihre neuen Aufgaben. Sie dürfen sich auf einen attraktiven Arbeitsplatz und 
motivierte, aufgeschlossene Kollegen freuen. Ihre Entlohnung erfolgt erfolgsorientiert, einen Firmenwagen (auch zur privaten Nutzung) 
bekommen Sie von uns gestellt. Wir sind stets offen und flexibel in Bezug auf Ihre fachlichen Weiterbildungswünsche.

Bitte senden Sie Ihre Bewerbungsunterlagen an:

Sonnengelb GmbH
Frau Barbara Lubach
Zum Wasserwerk 8b
15537 Erkner

Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir eine/n 

Außendienst-Mitarbeiter/in (w/m/d) für Nordrhein-Westfalen
in Festanstellung

Schöner Sonnenschutz.


